
営業研修ラインナップ

カテゴリー 研修名 URL 人気度

（新入社員・新社会人向け）営業基礎研修　～心構えと営業のいろはを学ぶ リンク先 ★★★★

（若手向け）営業基礎研修　～営業のいろはを知り、営業活動の流れを学ぶ リンク先 ★★★★

営業リーダー研修　～チーム活性化の仕組みとルール リンク先 ★☆☆☆

営業向けプレイングマネージャー研修 リンク先 ★★☆☆

営業マネージャー研修 リンク先 ★★★☆

様々な「きく」を使う、シーン別ヒアリング術 （営業向け）ヒアリング力向上研修　～質問の引き出しを増やし、お客さまの本質的なニーズに迫る リンク先 ★★★★

相手の伝えたいことがわかる脳内要約力 読解力研修　～意図を正しく理解し、次の行動を読み解く リンク先 ★★★☆

顧客に対する関心と自分の魅せ方 （営業向け）リレーション構築力向上研修 リンク先 ★★★☆

相手を知ることと自己開示のバランス コミュニケーション研修　～きっかけを作る雑談力向上編 リンク先 ★★☆☆

顧客の課題解決のためにモノやサービスを提供する （営業向け）ソリューション提案力向上研修 リンク先 ★★★★

相手の譲歩を引き出し、臨界点を探る 実践！交渉力向上研修　～商談を優位に進めるための事前準備強化編 リンク先 ★★☆☆

プロセス毎の下準備とテクニック セールスプレゼンテーション研修 リンク先 ★★★☆

決められた時間内で根拠のある説明ができる 営業向けロジカルシンキング研修　～論理性を担保し納得感のある説明をする リンク先 ★★★☆

１発勝負じゃない！事前ヒアリングと購買意欲をかき立てるテクニック （営業向け）クロージング研修　～成約率を上げるための引き出しを増やす リンク先 ★★★★

日常でもあるある、人の心理を利用したコントロール術 行動経済学（ナッジ理論）活用研修　～お客さまの「買いたい」を引き出す仕掛けづくり リンク先 ★★★☆

カテゴリー 研修名 URL 人気度

営業マネージャー研修　～目標達成と人材育成強化編 リンク先 ★☆☆☆

営業マネージャー研修　～目標達成のための問題解決力 リンク先 ★★☆☆

営業マネージャー研修　～成果に導く「2つのプロセス管理」の使い分け リンク先 ★★★☆

（若手向け）営業基礎研修　～ビジネスにつなげる情報収集力 リンク先 ★☆☆☆

営業力レベルアップ研修　～成果を出すための原理・原則 リンク先 ★★★☆

マーケティング研修 リンク先 ★★★★

ＳＤＧｓ時代のマーケティング研修　～２０３０ｓの顧客視点で売れるサービスとは リンク先 ★★☆☆

経営戦略研修 リンク先 ★★★☆

事業戦略立案研修　～ビジネスモデルキャンバスで戦略を具体化する リンク先 ★★☆☆

ロジカルシンキング研修 リンク先 ★★★★

仮説構築力向上研修 リンク先 ★★★☆

クリティカルシンキング研修　～本質を見抜く力を養う リンク先 ★★★☆

営業向けラテラルシンキング研修　～発想力を磨き新たな価値を提案する リンク先 ★★☆☆

戦略思考研修～目的達成のための「直観」と「論理」と「意思」を活かす リンク先 ★★☆☆

一言コメント

思考力

人が育つ職場づくりでチームの目標を達成する

戦略とPDCAサイクルで高めるチームの目標達成力

ファネル・パイプライン管理を用いたプロセスマネジメント

プロセス毎の営業スキル

マネジメント

マーケティング

階層別　～役割認識

プロセス管理とコーチングによる部下育成

訪問編

関係構築編

提案編

プレゼンテーション編

成約編

外部の情報感度を高め、営業としての素地を作る

環境分析による戦略的な営業活動と顧客視点に立ったアップセル手法

市場調査や販促だけじゃない幅広いマーケティングの理解は、顧客理解につながる

長期視点のペルソナマーケティング

内外の環境を加味した、経営方針に基づく行動計画策定

一言コメント

営業としての基本のキ

営業プロセスの基本

個のノウハウ共有やチームのルール作り

チームのPDCA管理と部下指導

斬新な課題解決が顧客の信頼を高め、ライフタイムバリューを上げる

ゴールまでの道筋をどう描くか、己の思考力による経営資源分配
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９つの要素からビジネスモデルを構築し、実現可能性を考える

ビジネスパーソンに求められる説明力や問題解決力が向上する

経験や知識の幅はスピードを高める

物事や情報に対し、様々な角度から、論理的・客観的に分析する

✉メールでのお問合せ： info_tokyo@insource.co.jp

☎電話でのお問合せ： 0120－800－225

受付時間 8:30-17:30(土・日・祝・年末年始を除く)
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